Devis.ch, la start-up romande cui explose

*ETAIT UNE IDEE TOUTE SIMPLE, Ne res-

tait plus gqua la mettre en cuvre, la

commercialiser, la faire grandir et
connaitre. Le plus dur pour une start-up en
somme! Le pari lancé par Devis.ch en 2014
était osé, il est réunssi: 18841 demandes de de-
vis ont &té traitées en 2017 (25000 prévues
pour 2018) anprés de plus de 1000 entre-
prises clientes. La start-up de Nyon wvient
d'ailleurs d'atteindre son équilibre financier
avec 12 emplois créés,

Mais comment ont-ils réussi? Séhastien
Kiigele, un des fondateurs de Devis.ch, tente de
répondre: «Nous voulions simplifier la vie des
Suisses romands gui souhaitent effectuer des
travaux. Gratuite el sans engagement, chagque
demande sur Devis.ch permet de recevoir
jusqu'd 4 devis auprés d'entreprises sélection-
nées. Je pense que Devis.ch connait un taux de
croissance annuel moyen de 30% grice i une
approche gualitative, tant an niveau de son
réseau d'entreprises partenaires que de la qua-
lification systématique des demandes reven-
dues i ces derniéres.»
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Séhastien Kiigele, I'un des fondateurs. La société
de Nyon a créé 12 emplois avec 1000 clients,

Et comment la société est-elle rémunérée?
«Devis.ch ne prend pas de commission sur les
travaux pour ne pas que cette derniére soit
réperculée surle prix final. Nous facturons aux
entreprises le méme prix fixe pour la mise en
relation. Ce modéle favorise ainsi une concur-
rence saine et efficace. Le service est done tota-
lement gratuit pour le client.» (EB)




